
云南体彩队伍成长计划培训项目询价函（二次） 

 

致：供应商 

云南省体育彩票管理中心按照《云南省体育彩票管理中心采购管

理办法》以及参照有关法律、法规和规章的规定，现对“云南省体育

彩票管理中心云南体彩队伍成长计划培训项目”进行定价询价（二次）。

贵单位若有意向，请按以下要求填报报价材料。 

一、项目概况 

（一）项目名称：云南省体育彩票管理中心云南体彩队伍成长计

划培训项目 

（二）预算金额：   85.591 万元 

（三）采购范围及内容： 

1.培训内容。课程需围绕 5 大主题，覆盖体彩实体店运营全场景、

经营和管理全岗位需求，形成“合规为基、技能为核、赋能为标”的完

整知识矩阵。 

（1）玩法类课程（6 门，12 课时）：聚焦大乐透、排列 3/5、顶呱

刮、竞彩足球等核心玩法，兼顾责任合规与科学营销，解析概率逻辑

与推广技巧，夯实业务基础； 

（2）经营类课程（9 门，18 课时）：围绕实体店合规经营、形象

建设、客流盘活、服务提升、账目管理、数字化应用等核心经营场景，

提供 “从基础到进阶” 的实战解决方案； 

（3）宣传类课程（7 门，14 课时）：以合规宣传为前提，涵盖门



头吸客、店内氛围营造、私域流量运营、社区推广、活动借势等宣传

场景，配套效果评估方法，实现 “小投入高转化”； 

（4）管理人员类课程（8 门，16 课时）：针对管理岗核心需求，

聚焦角色定位、沟通决策、门店诊断、团队管理、合规监管、精细化

运营等能力，打造 “懂业务、善管理、能赋能” 的复合型管理人才； 

（5）新媒体与 AI 课程（11 门，22 课时）：紧跟数字化趋势，

覆盖短视频拍摄编辑、直播营销、粉丝运营、多平台引流等新媒体技

能，融入 DeepSeek 等 AI 工具应用，助力实体店数字化转型； 

供应商需同时出具培训内容安排和计划。培训前供应商应提供培

训课件，课件包含但不局限于上述内容。 

2.培训方式。培训以集中培训为载体，按课程模块分阶段实施，培

训时长 3-6 天不等（玩法类 3 天、经营类 5 天、宣传类 4 天、管理类

4 天、新媒体与 AI 类 6 天），适配不同模块知识复杂度。 

当采购方确认培训场次后，如有需在地州管理部开设的课程，由

采购方提供给供应商管理部联系人名单，由供应商自行联系管理部，

联系确认后供应商应及时反馈采购方，确认培训具体时间及相关事宜，

每场培训要求有参训人员签到表及培训现场照片。 

质量要求：每场培训要求有参训人员签到表、培训现场照片和满

意度问卷；每场满意度满意指标≥90%，考核通过率≥90%。培训方案需

交采购人审核通过后方可进行培训，满意度问卷和考试题目需提交采

购人审核通过后方可使用，如审核不通过则需依据采购人要求修改直

至通过。 

针对销售人员的课程，培训开展前，供应商需对培训所在地区的

销售情况进行市场调研分析，形成报告，了解当地实体店普遍存在的



需求和问题，作为培训内容设置的依据，并在培训前制定有针对性的

培训方案。 

课件制作：每个主题下设的课程，每个课程至少一个课件。 

3.培训费用。本项目经费为包干总价，包含所有培训、课件、讲师

费用、项目团队相关费用，即费用包括但不限于完成全部服务内容所

需的服务费、人工费、管理费、培训费、交通费、住宿费、保险、税费

等一切与项目有关的费用，采购人不再额外支付任何费用（不含学员

从驻地到培训地点的差旅费）。 

4.其他要求  

1.团队要求。供应商需指定项目负责人 1 名，作为本项目与采购

方主要对接人，负责人应有不少于 3 年的类似项目经验；组建专业讲

师团队（共 23 人次），按课程模块匹配对应领域讲师，其中玩法类 3

位、经营类 5 位、宣传类 4 位、管理类 4 位、新媒体与 AI 类 7 位，各

讲师有不少于 10 场类似主题的培训经验，以确保授课专业性；配备 3

名专职服务人员，2 名技术开发人员；团队成员合计不少于 6 人（除

讲师）。讲师履历应提交采购人进行确认，供应商服务团队人员在项目

服务期限内不得随意更换，如客观原因导致必须更换时，须提交人员

变更说明，征得采购方同意后方可更换服务团队人员, 更换后的人员

相关资质及经验要求不得低于被更换人员。培训过程中因供应商团队

人员达不到采购方要求的，采购方有权单方面提出人员变更，供应商

应积极配合，更换人员相关资质及经验要求等不得低于被更换人员。 

2.版权归属。本项目所有培训内容（包括课件、电子海报、音视频、

图片素材等）的著作权归采购方所有，供应商不得擅自用于其他商业

用途。 



（四）具体分项和费用标准：  

云南体彩队伍成长计划培训项目询价表（二次） 
 

序

号 

内容 数量 单位 

单 价 /

元 

合 计 /

元 

说明 备注 

1 

玩 法

类 课

程 

1 套 
  

共 6 个课程，每个课程 2 课时，1 个课时 60 分钟，共 12 个课时，3 位讲师需培训 3 天； 

费用组成： 

课件研发制作 12*单价=总价 

讲师费：12*X 元（人均不超 450 元/课时）=总价 

讲师食宿费：3*3*X 元（人均不超过 450 元/天）=总价 

讲师差旅：按往返平均 X 元/人算，3*X 元=总价 

学员食宿资料场地等费用：按 50 人算，50*3*X 元（人均不超 450 元/天）=总价 

本项总费用：总价 1+总价 2+总价 3+总价 4+总价 5=总费用 

课程内容为： 

1、体彩的责任与未来 - 肩负使命，合规前行 

2、课程：玩转大乐透 - 概率解析与科学营销 

3、课程：排列 3/排列 5 - 小盘玩法的魅力与高效营销 

4、课程：顶呱刮的魔法时刻-激发即兴购买与库存管理秘籍 

5、课程：竞彩足球入门 - 从看懂赔率到基础推荐 

6、课程：竞彩进阶与营销策略 - 提升专业度与客户黏性 

请填写单

价 和 合

计，并按

照说明栏

填写计算

步骤，下

划线处内

容 需 填

写。下同 



2 

经 营

类 课

程 

1 套 
  

共 9 个课程，每个课程 2 课时，1 个课时 60 分钟，共 18 个课时，5 位讲师需 5 天； 

费用组成： 

课件研发制作：18*单价=总价 

讲师费：18*X 元（人均不超 450 元/课时）=总价 

讲师食宿：5*5*X 元（人均不超 450 元/天）=总价 

讲师差旅：按往返平均 1500/人算，按往返平均 X 元/人算，5*X 元=总价 

学员食宿资料场地等费用：按 50 人算，50*5*X 元（人均不超 450 元/天）=总价 

总费用：总价 1+总价 2+总价 3+总价 4+总价 5=总费用 

课程内容为： 

1、课程：实体店合规经营与风险防控“零容忍” 

2、课程：塑造体彩“金字招牌” - 专业形象标准化建设 

3、课程：盘活客流 - 引客、留客、粘客三板斧 

4、课程：打造“五星级”购彩体验 - 服务力就是竞争力 

5、课程：玩转顶呱刮- 即开票销售提升与库存管理秘籍 

6、课程：乐透&竞猜型玩法的策略性推广 

7、课程：实体店账目清晰管理 - 从糊涂到精明 

8、课程：“小数据大生意” - 读懂销售报表做决策 

9、课程：善用体彩“神器” - AI 数字化应用提升效率 

 



3 

宣 传

类 课

程 

1 套 
  

共 7 个课程，每个课程 2 课时，1 个课时 60 分钟，共 14 个课时，4 位讲师需 4 天； 

费用组成： 

课件研发制作：14*单价=总价 

讲师费：14*X 元（人均不超 450 元/课时）=总价 

讲师食宿：4*4*X 元（人均不超 450 元/天）=总价 

讲师差旅：按往返平均 X 元/人算，4*X 元=总价 

学员食宿资料场地等费用：按 50 人算，50*4*X 元（人均不超 450 元/天）=总价 

总费用：总价 1+总价 2+总价 3+总价 4+总价 5=总费用 

课程内容为： 

1、课程：合规宣传“零风险”指南 - 红线与禁区 

2、课程：“黄金三秒法则” - 门头与临街区域吸客术 

3、课程：店内氛围营造 - 打造沉浸式购彩“体验场” 

4、课程：玩转“朋友圈”与“小社群” - 合规高效的私域流量池 

5、课程：“社区好邻居”计划 - 走进居民，赢得信任 

6、课程：借势中心活动 - 放大声量，精准承接 

7、课程：小投入见真章 - 实体店宣传效果简易评估法 

 



4 

管 理

人 员

类 课

程 

1 套 
  

共 8 个课程，每个课程 2 课时，1 个课时 60 分钟，共 16 个课时，4 位讲师需 4 天； 

费用组成： 

课件研发制作：16*单价=总价 

讲师费：14*X 元（人均不超 450 元/课时）=总价 

讲师食宿：4*4*X 元（人均不超 450 元/天）=总价 

讲师差旅：按往返平均 X 元/人算，4*X 元=总价 

学员食宿资料场地等费用：按 50 人算，50*4*X 元（人均不超 450 元/天）=总价 

总费用：总价 1+总价 2+总价 3+总价 4+总价 5=总费用 

课程内容为： 

1、课程：新时代体彩管理者的角色定位与核心使命 

2、课程：高效能管理者的“三板斧”：沟通、分析与决策 

3、课程：实体店诊断与精准赋能 - 从“输血”到“造血” 

4、课程：教练式辅导 - 激发实体店内生动力 

5、课程：合规监管升级 - 穿透式检查与风险智能预警 

6、课程：区域精细化运营管理 - 从粗放到精益 

7、课程：高效团队管理与自我激励 - 凝聚战力，点燃自己 

8、课程：体彩管理者职业发展地图 - 看见未来，明晰路径 

 



5 

新 媒

体 与

AI 课

程 

1 套 
  

共 11 个课程，每个课程 2 课时，1 个课时 60 分钟，共 22 个课时，7 位讲师需 6 天； 

费用组成： 

课件研发制作：22*单价=总价 

讲师费：22*X 元（人均不超 450 元/课时）=总价 

讲师食宿：7*6*X 元（人均不超 450 元/天）=总价 

讲师差旅：按往返平均 X 元/人算，7*X 元=总价 

学员食宿资料场地等费用：按 50 人算，50*6*X 元（人均不超 450 元/天）=总价 

总费用：总价 1+总价 2+总价 3+总价 4+总价 5=总费用 

课程内容为： 

1、课程：自媒体平台的注册及使用（抖音、快手、小红书等）  

2、课程：短视频拍摄及编辑技巧  

3、课程：图片拍摄及处理  

4、课程：手绘 POP 广告技巧  

5、课程：抖音、快手、视频号、小红书等平台直播技巧及场景营销技能  

6、课程：个人短视频帐号运营技巧  

7、课程：短视频平台吸粉技巧  

8、课程：搭建抖音粉丝群、快手粉丝团技巧  

9、课程：抖音群、粉丝团管理技巧  

10、课程：引流方式（基于不同短视频社交平台的引流方式） 

11、课程：DeepSeek 不同场景应用 

 

6 

其 他

费用 

    
如有，请列明。 

 

7 合计 
      



（五）项目地点：19 个管理部所在地。 

（六）交货期/服务期限/项目完成时间：合同签订后一年内。 

二、供应商资格要求 

（一）条件：投标人满足《中华人民共和国政府采购法》第二十

二条规定条件： 

1.投标人必须是具有独立承担民事责任能力的法人、其他组织或

自然人；提供营业执照、税务登记证、组织机构代码证或三证合一营

业执照（复印件加盖公章）； 

2.财务状况：提供 2025 年经审计的财务报告（复印件/扫描件）或

近 3 个月内基本开户银行出具的资信证明（复印件/扫描件）或财政部

门认可的政府采购专业担保机构出具的投标担保函（复印件/扫描件）；

成立时间不足一年的，可提供近 3 个月内基本开户银行出具的资信证

明或自成立至今经第三方审计的财务报告；如提供投标担保函的，需

同时提供专业担保机构经财政部门认可的证明文件； 

3.纳税证明材料：提供缴税所属时间在 2025 年 1 月至投标截止日

期前连续 3 个月的税务局税收通用缴款书（复印件/扫描件）或银行电

子缴税（费）凭证（复印件/扫描件）或税务局出具纳税情况的相关证

明（复印件/扫描件）；成立未满 1 个月的提供成立以来的相关证明或

相关情况说明；依法免税的，应提供相应文件证明其依法免税； 

4.缴纳社会保险证明材料：提供缴费所属时间在 2025 年 1 月至投

标截止日期前连续 3 个月的社会保险费缴款书（复印件/扫描件）或银

行电子缴税（费）凭证（复印件/扫描件）或社保管理部门出具的有效

的缴款证明（复印件/扫描件）；成立未满 1 个月的提供成立以来的社

会保险费缴纳证明或相关情况说明；不需要缴纳社会保险费的，应提



供相应文件证明其不需要缴纳社会保险费； 

5.投标人须提供具备履行合同所必需的产品和专业技术能力的证

明材料； 

6.投标人必须提供参加政府采购活动前 2 年内在经营活动中没有

重大违法记录的书面声明（重大违法记录，是指供应商因违法经营受

到刑事处罚或者责令停产停业、吊销许可证或者执照、较大数额罚款

等行政处罚）。 

落实政府采购政策需满足的资格要求：本项目专门面向中小企业采购； 

（二）特定资格要求: 

1.适应本项目需要的资格要求：无； 

2.单位负责人为同一人或者存在直接控股、管理关系的不同供应

商，不得参加同一合同项下的政府采购活动；为本项目提供整体设计、

规范编制或者项目管理、监理、检测等服务的供应商，不得再参加本

项目的采购活动； 

3. 采 购 代 理 机 构 将 于 评 标 前 在 “ 信 用 中 国 ” 网 站

（www.creditchina.gov.cn）失信被执行人、重大税收违法案件当事人

名单及中国政府采购网（www.ccgp.gov.cn）“政府采购严重违法失信行

为信息记录”对投标人进行信用信息查询。查询记录为上述网站信用信

息查询结果的网页截图或网页打印稿。列入失信被执行人或重大税收

违法案件当事人名单或政府采购严重违法失信行为记录名单的投标

人，不得参加政府采购活动； 

4.本项目不接受联合体投标。 



三、报价方式 

（一）供应商需根据本项目采购内容结合自身实际进行完整报价，

报价须包含完成本项目所需的一切费用，少报、漏报、错报均视为已

包含在其报价中，结算时不做调整。 

（二）根据附件一的格式要求提供：报价函、法定代表人身份证

明书、法定代表人授权委托书、单位基本情况（包括但不限于：单位

营业执照、资质证书、开户许可证等）、报价明细表、技术/服务响应情

况、实施方案等并在相应位置加盖单位公章和法人签字或签章，发送

电子邮件至指定邮箱（文件作为邮件附件），并邮寄/递交纸质文件至指

定地点。 

四、报价文件的递交 

报价文件发送截止时间为北京时间 2026 年 3 月 6 日 17 时；报价

文件需在截止时间前至少半小时以邮件形式发送至以下指定邮箱，逾

期发送的或不符合规定的报价文件将被视为无效。同步将纸质文件递

交/邮寄至指定地点：云南省体育彩票管理中心培训营销中心（云南省

昆明市西山区希望路 45 号）。纸质文件内容应与电子邮件内容保持一

致，如有差异，视为无效。 

五、联系方式 

采购需求部门：培训营销中心      联系人：卢老师          

电  话：13888380636      邮箱：498613910@qq.com 

 

邀请单位：云南省体育彩票管理中心（公章） 

2026 年 3 月 2 日 



  

 



 

附件：  

(报价函格式) 

（一）报价函 

致：云南省体育彩票管理中心 

经仔细阅读和研究云南省体育彩票管理中心云南体彩队伍成长计

划培训项目询价函所有内容，我方就上述项目的所有内容进行报价，

报价为：      万元（大写：       ）。在服务过程中，不额外收取

其他费用。 

 

 

报价人：     （盖章） 

单位地址：                       

法定代表人或其委托代理人：（签字或签章） 

邮政编码：          电话：       

传真：        

日期：        年    月    日 

 

 

 

  



法定代表人身份证明书 

 

 

单位名称：           

单位性质：           

地    址：          

成立时间：  年   月   日 

经营期限：                       

姓名：      性别：       年龄：          职务：        

     （申请人单位名称）         的法定代表人。 

特此证明。 

 

报价申请人：（盖章） 

 

日    期：     年    月     日 

 

 

 

 

 

 

 

法定代表人（负责人） 

身份证复印件 

（正反面） 



 

法定代表人授权书 

 

我   （姓名）系     （申请人名称）的法定代表人（负责人），现授权委托      （单 

位名称）     的    （姓名）    为我公司签署本项目报价文件的法定代表人授权委托代理

人，我承认代理人全权代表我所签署的本项目的相关内容。 

 

代理人无转委托权，特此委托。 

 

 

 

 

代理人：            性别：            年龄： 

身份证号码：                职务： 

报价申请人：（盖章） 

法定代表人：（签字或盖章） 

授权委托日期：     年      月     日 

 

 

 

 

 

 

资质证书等其他资格要求证明资料 

被授权人身份证复印件 

（正反面） 



 

报价明细表（二次） 

 

致：   云南省体育彩票管理中心    

 

供应商需对所报价格进行详细说明，将报价明细以表格的形式提

交，内容涵盖所有报价。如有新增项，请自行增加表格行数。 



 

序

号 

内容 数量 单位 

单 价 /

元 

合 计 /

元 

说明 备注 

1 

玩 法

类 课

程 

1 套 
  

共 6 个课程，每个课程 2 课时，1 个课时 60 分钟，共 12 个课时，3 位讲师需培训 3 天； 

费用组成： 

课件研发制作 12*单价=总价 

讲师费：12*X 元（人均不超 450 元/课时）=总价 

讲师食宿费：3*3*X 元（人均不超过 450 元/天）=总价 

讲师差旅：按往返平均 X 元/人算，3*X 元=总价 

学员食宿资料场地等费用：按 50 人算，50*3*X 元（人均不超 450 元/天）=总价 

本项总费用：总价 1+总价 2+总价 3+总价 4+总价 5=总费用 

课程内容为： 

1、体彩的责任与未来 - 肩负使命，合规前行 

2、课程：玩转大乐透 - 概率解析与科学营销 

3、课程：排列 3/排列 5 - 小盘玩法的魅力与高效营销 

4、课程：顶呱刮的魔法时刻-激发即兴购买与库存管理秘籍 

5、课程：竞彩足球入门 - 从看懂赔率到基础推荐 

6、课程：竞彩进阶与营销策略 - 提升专业度与客户黏性 

请填写单

价 和 合

计，并按

照说明栏

填写计算

步骤，下

划线处内

容 需 填

写。下同 



2 

经 营

类 课

程 

1 套 
  

共 9 个课程，每个课程 2 课时，1 个课时 60 分钟，共 18 个课时，5 位讲师需 5 天； 

费用组成： 

课件研发制作：18*单价=总价 

讲师费：18*X 元（人均不超 450 元/课时）=总价 

讲师食宿：5*5*X 元（人均不超 450 元/天）=总价 

讲师差旅：按往返平均 1500/人算，按往返平均 X 元/人算，5*X 元=总价 

学员食宿资料场地等费用：按 50 人算，50*5*X 元（人均不超 450 元/天）=总价 

总费用：总价 1+总价 2+总价 3+总价 4+总价 5=总费用 

课程内容为： 

1、课程：实体店合规经营与风险防控“零容忍” 

2、课程：塑造体彩“金字招牌” - 专业形象标准化建设 

3、课程：盘活客流 - 引客、留客、粘客三板斧 

4、课程：打造“五星级”购彩体验 - 服务力就是竞争力 

5、课程：玩转顶呱刮- 即开票销售提升与库存管理秘籍 

6、课程：乐透&竞猜型玩法的策略性推广 

7、课程：实体店账目清晰管理 - 从糊涂到精明 

8、课程：“小数据大生意” - 读懂销售报表做决策 

9、课程：善用体彩“神器” - AI 数字化应用提升效率 

 



3 

宣 传

类 课

程 

1 套 
  

共 7 个课程，每个课程 2 课时，1 个课时 60 分钟，共 14 个课时，4 位讲师需 4 天； 

费用组成： 

课件研发制作：14*单价=总价 

讲师费：14*X 元（人均不超 450 元/课时）=总价 

讲师食宿：4*4*X 元（人均不超 450 元/天）=总价 

讲师差旅：按往返平均 X 元/人算，4*X 元=总价 

学员食宿资料场地等费用：按 50 人算，50*4*X 元（人均不超 450 元/天）=总价 

总费用：总价 1+总价 2+总价 3+总价 4+总价 5=总费用 

课程内容为： 

1、课程：合规宣传“零风险”指南 - 红线与禁区 

2、课程：“黄金三秒法则” - 门头与临街区域吸客术 

3、课程：店内氛围营造 - 打造沉浸式购彩“体验场” 

4、课程：玩转“朋友圈”与“小社群” - 合规高效的私域流量池 

5、课程：“社区好邻居”计划 - 走进居民，赢得信任 

6、课程：借势中心活动 - 放大声量，精准承接 

7、课程：小投入见真章 - 实体店宣传效果简易评估法 

 



4 

管 理

人 员

类 课

程 

1 套 
  

共 8 个课程，每个课程 2 课时，1 个课时 60 分钟，共 16 个课时，4 位讲师需 4 天； 

费用组成： 

课件研发制作：16*单价=总价 

讲师费：14*X 元（人均不超 450 元/课时）=总价 

讲师食宿：4*4*X 元（人均不超 450 元/天）=总价 

讲师差旅：按往返平均 X 元/人算，4*X 元=总价 

学员食宿资料场地等费用：按 50 人算，50*4*X 元（人均不超 450 元/天）=总价 

总费用：总价 1+总价 2+总价 3+总价 4+总价 5=总费用 

课程内容为： 

1、课程：新时代体彩管理者的角色定位与核心使命 

2、课程：高效能管理者的“三板斧”：沟通、分析与决策 

3、课程：实体店诊断与精准赋能 - 从“输血”到“造血” 

4、课程：教练式辅导 - 激发实体店内生动力 

5、课程：合规监管升级 - 穿透式检查与风险智能预警 

6、课程：区域精细化运营管理 - 从粗放到精益 

7、课程：高效团队管理与自我激励 - 凝聚战力，点燃自己 

8、课程：体彩管理者职业发展地图 - 看见未来，明晰路径 

 



5 

新 媒

体 与

AI 课

程 

1 套 
  

共 11 个课程，每个课程 2 课时，1 个课时 60 分钟，共 22 个课时，7 位讲师需 6 天； 

费用组成： 

课件研发制作：22*单价=总价 

讲师费：22*X 元（人均不超 450 元/课时）=总价 

讲师食宿：7*6*X 元（人均不超 450 元/天）=总价 

讲师差旅：按往返平均 X 元/人算，7*X 元=总价 

学员食宿资料场地等费用：按 50 人算，50*6*X 元（人均不超 450 元/天）=总价 

总费用：总价 1+总价 2+总价 3+总价 4+总价 5=总费用 

课程内容为： 

1、课程：自媒体平台的注册及使用（抖音、快手、小红书等）  

2、课程：短视频拍摄及编辑技巧  

3、课程：图片拍摄及处理  

4、课程：手绘 POP 广告技巧  

5、课程：抖音、快手、视频号、小红书等平台直播技巧及场景营销技能  

6、课程：个人短视频帐号运营技巧  

7、课程：短视频平台吸粉技巧  

8、课程：搭建抖音粉丝群、快手粉丝团技巧  

9、课程：抖音群、粉丝团管理技巧  

10、课程：引流方式（基于不同短视频社交平台的引流方式） 

11、课程：DeepSeek 不同场景应用 

 

6 

其 他

费用 

    
如有，请列明。 

 

7 合计 
      

 



报价申请人：（盖章） 

 

法定代表人或其委托人代理人：（签字或盖章） 

 

日期：   年   月   日 

 



技术/服务响应情况 

 

 

序号 
产品名称/

服务内容 

本项目要求的材

质、规格、参数

（制作工艺及要

求）或服务要求 

供应商响应情

况 

偏离情

况 

1 培训场次    

2 培训内容    

3 ……    

注：1、表格中“偏离情况”一列，供应商只能如实填写“正偏离”、“负偏

离”或“无偏离”。凡响应内容高于本次采购要求的，按“正偏离”填写；

低于本次采购要求的，按“负偏离”填写；满足本次采购要求的，按“无

偏离”填写。并在“供应商响应情况”一列中写明自身具体响应情况。 

2、后附必要技术支撑材料。 

 

 

 

 

报价申请人：（盖章） 

 

法定代表人或其委托人代理人：（签字或盖章） 

 

日期：   年   月   日 



实施方案 

 

致：   云南省体育彩票管理中心    

 

供应商根据项目实际情况结合自身实际自行编制拟定，但应至少

包含但不仅限于以下几个方面内容： 

1、供应商情况简介； 

2、对项目的解读与理解； 

3、完成本项目所需的实施方案； 

4、质量承诺及保障措施； 

 

 

 

 

 

 

 

 

报价申请人：（盖章） 

 

法定代表人或其委托人代理人：（签字或盖章） 

 

日期：   年   月   日 



 

其他材料 

（供应商认为有必要的其他材料，不做强制要求） 


